
Ëó÷øèé äèñòðèáüþòîð â íîìèíàöèè êîíòàêòíûå ëèíçû 
Grand Prix MSOO – 2008, Grand Prix MSOO – 2009

ÌÅÄ-ÈÍ
ÂÀØ ÍÀÄÅÆÍÛÉ ÏÀÐÒÍÅÐ

    Øèðîêèé àññîðòèìåíò è ñàìîå ïîëíîå 
íàëè÷èå ïðîäóêöèè íà åäèíîì ñêëàäå!

    Áûñòðàÿ äîñòàâêà – îòëàæåííàÿ ëîãèñòèêà 
èç Ìîñêâû ïî âñåé Ðîññèè!

Ñàìûå âûãîäíûå 
ïðåäëîæåíèÿ

ó íàñ! 

Biottrue OONEddaay (300 øò)

Sofflens DDailyy Dispposabblle (30 øøò)

PuureVission 22HD (66 øò) | PPureVVisionn (6 øò)) | 
PuPureVission MMulti-FFocall | PureeVisioon Toriric (6 øòò)

SSoflenns Toorric (6 øøò) | SoSoflennss 59 ((6 øò) || 
SSofleens NaNaturaall Coloors (1 øøò) (toopaz, ppacific, 
aquaamarinne, jadee, amaazon, eemeraald, inddigo)
Opttima FFW (4 4 øò)

ÐÀÑÒÂÎÎÐÛÐÛÛ

BioTrruuee,, 30000 mll | 11200 mml

ReNNuu MMPPSS, 336600 mml || 242400 mll | 112020 mml

ReeNNuu MMuultitiPlPlusus,, 363600 mlml | 224040 mml || 12200 mlml

ÀÀððòåòåëëààêê ÂÂñïñïëåëåññêê || Âññïëëåññê ÓÓíîî || ÁÁàëàëààíññ | ÁÁàëàíñ Óíî

ÊÊÀÀÏËËÈÈ ÑÑÌÀÌÀÀÇÇÛÛÂÂÀÀÞÞÙÙÙÈÈÅÅ
RReeNuNu MMMululttiiPPlluss, ((8 8 mlml) 

Îôèöèàëüíûé äèñòðèáüþòîð êîìïàíèè Bausch + Lomb

UNIVERSALE PLUS MUULTTIIAACCTIONNN  50 ìë | 1500 ìëë + êîíòååééíåð | 4400 ìëë + êîíòåéííåð 

Ðàñòâîð UNIVERSALE PPLUSS MMULTIAAACTIOONN
Íîâûé âûñîêîòåõíîëîãè÷íûé ìííîãîôôóíêêöèîíàëüüüíûé ðàññòâîðð äëëÿ óõîäà ççàà âñåìèè òèïàìàìè è êîíòàêòòíûõ ëèíç, âêëþ÷àÿ 
ñèëèêîí-ãèäðîãåëåâûå + àíòèáàáàêòåððèààëüíûé êîîîíòåéíåðð äëÿÿ ëèèííç ñ àêòèèââíûì ñååðåáðîîì

Ýêñêëþçèâíûé äèñòðèáüþòîð êîìïàíèè Schalcon (Èòàëèÿ)

Ï
Î

×
Å

Ì
Ó

?

ÎÎÎ «Ìåä-Èí Îïòèêà». Ìîñêâà, Ëîìîíîñîâñêèé ïð., ä. 7, ê. 5. Òåë.: (499) 132 18 74, òåë./ôàêñ: (499) 132 18 65. 
E-mail: zakazmedin@gmail.com 

Air Optix x Aqua || Colors  | Multiffoocal | foor Astigmmatism                                    

FreshLoook Coolorblendds/Coloors | Dimmensionss                                     

Dailiess AquaaComfmfort PPlus  

Dailiees Totaal 1                      

Îïòè-Ôðè Ðåïëåíèø  300 ìë

Îïòè-Ôðè Ýêñïðåññ 120 ìë |355 ìë

Îïòè-Ôðè Pure Moist 300 ìë |120 ìë

Aosept Plus, 360 ml |90 ml

Êîíòàêòíûå ëèíçû Alcon/Ciba Vision

ÎÎÎ «Ìåä Èí Îïòèêà» Ìîñêâà Ëîìîíîñîâñêèé ïð ä 7 ê 5 Òåë : (499) 132 18 74 òåë /ôàêñ: (499) 13èé ïð

OSI ULLTRAFFLEX
Î÷èñòòèòåëüü DELTAA äëÿ ææ.ê.ë., 20 ìë 

Êîíòååéíåð ïëîñêêèé – ñòòàêàí÷èêê, ïðîñòîîé

Ïèíöååò îáûû÷íûé, ìèíèè (Âåëèêîáðèòàííèÿ)

Ïèíöååò-ìèííè ïðîîñòîé (Ðîññèÿ))

VISMEED 20 ììîíîäîç ïïî 0,45 ììë

VISMEED 20 ììîíîäîç ïî 0,3 ìëë

VISMEED light 15 ìë

VISMEED multti 10 ìë

ÓÂËÀÆÍßÞÙÈÅ ÊÀÏËÈ (ÐÎÑÑÈß)
Ñòèëëàâèò (10 ìë) 

ÊÀÏËÈ ÑÌÀÇÛÂÀÞÙÈÅ (ÃÅÐÌÀÍÈß):
Õèëîìàêñ-Êîìîä (10 ìë)

Õèëîçàð-Êîìîä (10 ìë)

Õèëî-Êîìîä (10 ìë)

Õèëîïàðèí-Êîìîä (10 ìë)

Âèä-Êîìîä (10 ìë)

Ãåëü äëÿ ãëàç ÂèòÀ-ïîñ

À òàêæå:

New!New!

Ý é áÝêñêëþçèâí éûé äèñòð áèáüþòîð êîì S h l (È )ìïàíèè SS hch lalcon (È(Èòàëè )ÿ)ìïàí

Acuvue® 22 
Acuvue® AAAdvannce™™ withh Hyddracleear®

1Day Acccuuvuee®® Moioist™
Acuvuee®®® Oassys 
1Day AAACUVVUE® TTruEyye

Acuvue® 2 Colours
1Day Acuvue® Define™

ACUVUE OASYS 1Day with HydraLuxe™ 
Technology

Êîíòàêòíûå ëèíçû Johnson & Johnson 

New!

New!

            NNew!                      

OCHKI.com

Каталог товаров и услуг ведущих оптических фирм
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ТТ. ДД. ААбуугова

УУССККЕЕРРААТТТОООККООНН
кция Клинниччесесккаяя лел к
аллльмьмьмьмологововвв  для вррача ейейй-о-офтфтаа
вви опоптотометриссстототовв

Стоимость книгиги – 450 руб.

Ñîâðåìåííûå ìåäèàòåõíîëîãèè
â îïòè÷åñêîì áèçíåñå, íàóêå è îáðàçîâàíèè

В книге подробно описаны как рутинные, так и современныые метметооды дииагнагна остостикиики 
кератоконуса, его клиническая картина. Автором предстставлеенана собстстввенне ая 
классификация заболевания. Рассмотрен этиопатогеннез боолезни и вненеесены 
дополнения, основанные на результатах проведенныных исследованийй.й. Описаныныны основовнвныее 
методы лечения и реабилитации пацциеннтовтов сс кератоконусом, в в тв ом чиссле лл новововая 
методика консервативного леченния заболевания. В историческом аааспекте изллложеожео ныын
прир нциц пы пы конконтатактнойй коррекции кератоконуса и разработанные метоее ды подборорорааа иа и 
конструирования контактных линз. Теоретический материал богато ииллллюстрирроваов н ин и 
сопровождается примерами из клинической практики.

Лекция предназначена для врачей-офтальмологов общейейейщ прпрппрактактикии , сспециалистов, 
работающих в области оптометрии и контактной кокорреккцции зрения, ординаторов, 
студентов медицинских вузов.

ÏîÏî âîïâîïðîñðîñàì ïðèîáðåòåíèÿ êíèãè îáðàùàéòåñü â îòääåëåë ïðîäàæ ÐÀ «Âåêî»:
 Òåë.: (812) 603-40-02
 E-mail: magazine@veko.ru
 www.veko.ru
 vk.com/vekomagazine        fbfb.com/vekomagazine   

поисках Книга, посвященная маркетингу оптического салона, выходит в России впервые. В 
клиентов возможностей развития бизнеса автор предлагает пристальнее посмотреть на него глазами к
ормации оптического салона, понять мотивы их обращения в него, особенности сбора и восприятия инф

и факторы, влияющие на принятие решения о покупке. 

дложены В книге детально рассмотрены стратегические аспекты маркетинга оптического салона, пред
ркетинга,методы и инструменты стратегического анализа, подходы к разработке стратегий комплекса мар
ты такие даны практические рекомендации по проведению маркетингового аудита. Также затронут
равление вопросы, как выбор торговой области для открытия оптических салонов, формирование и упр
рограмм, ассортиментом, формирование имиджа оптического салона, разработка коммуникационных пр
 товаров направления поиска возможностей развития на примере торговых предприятий других рынков
зыком и народного по требления. Понятия и инструменты маркетинга описаны в книге доступным я

наглядно проиллюстрированы. 

рудников, Книга предназначена прежде всего для руководителей оптических салонов и их сотр
авителям отвечающих за маркетинг, однако знакомство с ней, несомненно, будет полезно всем предста

российского оптического рынка.
1000 руб.Стоимость книги – 1

ПР ЕПР ЕПР ЕР ЕПР ЕДС ТДС ТДС ТДС ТАВЛАВЛАВЛАВ Я Е ТЯ Е ТЯ Е ТЕ Т

Ïî âîïðîñàì ïðèîáðåòåíèÿ êíèãè îáðàùàéòåñü â îòäåë ïðîäàæ ÐÀ «Âåêî»:
 Òåë.: (812) 603-40-02
 E-mail: magazine@veko.ru
 www.veko.ru
         vk.com/vekomagazine        fb.com/vekomagazine     

ля о поиске Записки продвинутого потребител
нкевозможностей на оптическом рын

ОГО САЛОНАСТРАТЕГИЯ И ТАКТИКА ОПТИЧЕСКО

И. С. Самойленко

obl-all_pr02-19_o1.indd   2 25.02.2019   21:09:23
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По вопросам приобретения книги обращайтесь в отдел продаж РА «Веко»:
 Тел.: (812) 603-40-02
 E-mail: magazine@veko.ru
 www.veko.ru
        vk.com/vekomagazine        fb.com/vekomagazine           

По вопросам приобретения книги обращайтесь в от
 Тел.: (812) 603-40-02
 E-mail: magazine@veko.ru
 www.veko.ru
 vk com/vekomagazine
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данннооногоого практичесее когогогогого руководоооо ства –ЦЦеЦелььь д

дноо ииии приблближижжененнооно кк ппраррааааакттике пред-нананаглглглядядяд

тть ь важнжж ую ччасастьть ппророцецессссаа попопопопоподбдбдбдбдбборророраа асттставввитит

кккктнттнт ыхыы  линининз:: ббиооомииикрррроскооооопипииипиюююююю пепеееереред-д-конттттакакакк

оотрртрт езеззкак  глаалал зазаааа с ппомомоощощоощо ью щщщщщелевойойнегоо оо

ы.ы. В дополлненен нининие е к к кркркркк атататттткокококк мууу опипипиписанииюю лампыы

миччесескик х основ иисслледедуееееу мымммых х стстстструрук-анатом

аза здессьь с с с поммощьщью боооггагатоотогого иллюю-турр глг а

иииввнногогоо материр ала (280 ил.л.л ,, 22323 табабл.л ) страратии

нняяютстсяя вав жнеййшиие реезулььтататытыт оообсбсбсллел --оббъяясс

иия,я, свявязазанннныеые сс ннношошеене иеем пацииенене тотоомм додоваванн

ккттныхых ллининзз. В ддететалаляхяхя ообсбсужу ддааетется коннтака

ссама метододиккикааа обобобобобсслслследдеде ововаания, вв вв оссо-о-о-о-такжкжее е 

сстити оотнтноссосиитеелллльнь о прррримммменненененененияияияияия щщщщелеле-е--бебебеннноо

аампмпппы ии ананалаллалиизиза аа а слслсслезезезезезе нонойййй плплплплпленененнкки. ДДДДан-вой й йй лаллалл

ервррр оеоеоеоеое ииииздздздздздз аанананиеие ккнининнинигигигиии нна ааа рурусскоком м мм яяязязыке нононоое пе

тся ппппперерреревевввододдо омом 444-г-гго,ооо  переререработанного являяяеететете

ооооолнлнлнлнлнееееенногооо, , ненемеммем цкоязычнчч ого оо ииизиии данинн я ии додоододдд пооооо

ппппппользуюююющейссй яяя спросом среди спе-книги,

стов.циали

оодсдствтвоо прпредедедддеднаназнзначаченненененоо длдляя прпрпракктити-Руукоовв

их ии ттололькькоо наначичинанающющих специали-кующи

по подбору контактных линз, а такжеееее стов п

туду ентов — буудудущищ х офоооофтальльмомолол гоговв ии для ст

етристов.оптом

Стоимость книги – 2000 руб.

ВВооллььффгааннгг ЗЗЗииккееннббеергеерр

РРуукккоооввоодддсссстввооо ппоооо ииссппоолььзоввваанииююю 
щщелеевоойй ллааммммпппппыыы ппррии поодбоооррее щелеввойй лааммпппппыы прр
ккооннтттааааккктттнннныыыыххх ллллииннннз

2 Веко-пррайс-прайс
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СтСССС оимооооссстссс ь книги – 9999999 0 руб.
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АвАвАвттор – экэ спперертт мимирорововогого ррынкааа 

ЖЖЖЖЖаанн--ППааттрик ММууррааддяяяннн

В В обобобнонн вленном из кусе внимания авто ресбио аак к овленном издаданинииии и и кнкнигиги и вв фокусе внимания авторара оокаазыызывававааютютютютсясясся ппресбиопыпыы, , , какака

ваваажжнжная составл любого оптического салон  особенн тиити я составляюющащащаяя клклклиеиентнтнтуруры любого оптического салона.а. ЧЧЧЧитиитаттелелель ьь узузузузннанаете  особенносососттт

кококоммуникации , поймет проблемы молодо ет во всее никации нна а какаажджджждждомоомом ээтатапепепп , поймет проблемы молодогогооо ппрересббиоиоиопапапаа ии ввнин кннет во вс

тототонкости про ок ых линз. Сегодня успех ит отти продаажижижижижии ммммулулулулу ььтьтифифокалльнь ых линз. Сегодня успех кккоомпааниниии нанаан прпрпрпрямямямяммямуюуюу ззавависисит о

эфэфэфффффэфффффффефефефефефффффффффф кктивного использования современных технолоогиииигиииииий.ййй.йййй  фффффффффффффф йййййй

ВВВыыышшшллоо ноооовввоооеее иззддааанниииеее 

бббеестттсссеееллллеера ооптического бизнессса нуллееввыыыхх

««ООООпптики:: ккаакк уувеличитьь 
вашшиии пппррроодддаажжии»»
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В: ПОДБОР ОЧКОВ
Е АСПЕКТЫППРРААККТТИИЧЧЕЕССККИИЕ

Сборник статей
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етриста или вра-Подбор очков представляет собой сложнунуюю зазададачучу, тртребебующую от оптоме
ойствах матери-ча-офтфталальмьмолологогаа увувереренных знаний и практических навыков в оптике, сво

алов, психологии и других областях знаний. Программа обучения в колледже или вузе не 
предусматривает подробного разъяснения всех аспектов подбора очков. В прреддлагагаемемоеое 
издание вошли статьи, рассматривающие подбд орор оочкчковов пподод рразазными ракурсами, из числа 
опубликоваанннныхых ррананееее вв жжурурнале «Современная оптометрия». Авторы статей – признанные 
эксперты в сфере очковой коррекции зрения – досконально разбирают различные нюан-
сы, с которыми сталкиваются специалисты в своей повседневной деятельноностстии. ВВ ссбоборнрникикее
рассмотрены такие темы, как асфеф рир чеческскиеие, пополяляриризационные, окрашенные, прогрессив-
ныные,е, ббифифококалальньныые очковые линзы, линзы свободной формы поверхности, подбор очков при 
анизометропии, выписка рецепта в сложных случаях рефракционных нарушений, принципы 
выбора оправ и др.

Издание предназначено для врачей-офтальмологов, оптометристов, других специалистов, 
работающих в сфере оптики, а также для студентов средних профессиональных учебных
заведений, выбравших для себя вышеназванные профессии.

Стоимость книги – 700 руб.

Ïî âîïðîñàì ïðèîáðåòåíèÿ êíèãè îáðàùàéòåñü â îòäåë ïðîäàæ ÐÀ «Âåêî»:
 Òåë.: (812) 603-40-02
 E-E-maimail:l: mmag iazine@veko.ru
 www.veko.ru
 vk.com/vekomagazine         fb.com/vekomagazine

ПР ЕДС ТАВЛЯ Е Т
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По вопросам рекламы — reclama@ochki.net. Тел.: +7 (911) 910-20-00

Хотите 
получить новых 

пациентов?

Откройте 
представительство своего 

бренда на OCHKI.net!
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Øèðîêèé ñïåêòð ïðîäóêöèè
Îòëàæåííàÿ ëîãèñòèêà

Äðóæåëþáíûé îïûòíûé ïåðñîíàë
Áåçóïðå÷íûé ñåðâèñ

123290, Ìîñêâà, 
óë. 2-ÿ Ìàãèñòðàëüíàÿ, 14ã, ñòð. 1
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ACUVUE 2 6 линз

ACUVUE ADVANCE 6 линз

ACUVUE OASYS with Hydraclear Plus 6/12/24 линз

ACUVUE OASYS for Astigmatism 6 линз

1�Day ACUVUE MOIST 30/90/180 линз

1�Day ACUVUE MOIST for Astigmatism 30/90 линз

1�Day ACUVUE MOIST MULTIFOCAL WITH LACREON 30 линз NEW

1�DAY ACUVUE TruEye 30/90/180 линз

1�Day ACUVUE Define 30 линз

1�Day ACUVUE Oasys with Hydraluxe 30/90 линз NEW

1�Day ACUVUE OASYS HYDRALUXE FOR ASTIGMATISM 30 линз 
                                  NEW

ОПТИ�ФРИ PureMoist 120/300 мл (с контейнером)
ОПТИ�ФРИ Реплениш 90/300 мл (с контейнером)
ОПТИ�ФРИ Экспресс 120/355 мл (с контейнером)
OPTI�FREE PRO 10 мл (капли) NEW
ОПТИ�ФРИ увлажняющие капли 15 мл
AOSEPT Plus 90/360 мл
AOSEPT Plus with HydraGlyde 90/360 мл NEW
AIR OPTIX PLUS HYDRAGLYDE 3/6 линз NEW
AIR OPTIX AQUA 3/6 линз
AIR OPTIX AQUA Multifocal 3 линзы
AIR OPTIX for Astigmatism 3 линзы
AIR OPTIX Night&Day AQUA 3 линзы
AIR OPTIX Colors 2 линзы
Dailies Total 1 30/90 линз NEW
Dailies Aqua Comfort Plus 30/90 линз
Dailies Aqua Comfort Plus Toric 30 линз
FreshLook Colors/ColorBlends 2 линзы 
FreshLook Dimensions 2/6 линз

Ultra 3 линзы NEW
Biotrue ONE Day 30 линз

PureVision 6 линз
PureVision 2 HD 6 линз

PureVision 2 HD for Astigmatism 3 линзы
PureVision Multi�Focal 6 линз

SofLens 59 6 линз
SofLens Daily Disposable 30/90 линз

SofLens Toric 6 линз
SofLens Natural Colors 2 линзы

Optima FW 4 линзы
BIO TRUE 120/300 мл (с контейнером)

ReNu MPS 120/240/300 мл (с контейнером)
ReNu MultiPlus 60/120/240/300 мл (с контейнером)

ReNu MultiPlus 8 мл (капли)
Артелак® Баланс (Уно)/Всплеск (Уно) – 10 мл /0,5 мл № 30 (капли) NEW

11Веко-прайс-прайс
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•  С Свевежижий,й  современн йый дизайайн
• Б Бысыстрая скорость работы
•  Адаптированная версия для комфортной работы на мобильных усустртройствах
•  Новые возможности для рекламодателей 
•  Как и всегда, актуальные полезные новости и статьи для профессионаловв 
оптического рынка

По вопросам рекламы обращайтесь по эл. почте: ochkicom@veko.ru. Тел.: (812) 603-40-02

Узнайте больше о новых возможностях на сайте OCHKI.com

Встречайте обновленный 
OCHKI.com
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Ñîâðåìåííûå ìåäèàòåõíîëîãèè
â îïòè÷åñêîì áèçíåñå, íàóêå è îáðàçîâàíèè

Ý. Äææ. Ôèëëëëèèèïïïñ 

ÀÀòëëëààñ îïòîììåòððèèèññññòòòàà 
äëÿ ðààààááîòû ñ ïààöèåååíííòòòîîîìì

Àòëàñ ÿâëÿåòåòñÿÿ ïîëåçííûì ïîäñïïîðüåì â ååæåäíåâííîîé ðàáîòå âððà÷à--îôòàëüìîëîãà èè îïîïòòîòîììåååòòðèèñòòà,à,,
îí ïïîëó÷èë øøèèðîêîå ììåæäóíàððîäíîå ïððèçíàíèå. Ïðåêðàñíî èëëþþñòðèðîâàííîå èå èççäçäàäàííèíèåå ñîñîääåðåðð-
æèòò ïÿòü îññíîîâíûõ ðààçäåëîâ: ««Ãëàç», «ÎÎ÷êîâûå ëèèíçû», «Çàáîëååââàíèÿ îðãàíà çððååííèíèÿ»ÿ»ÿ», ««ÊÊîîíòíòààêàêòò-
íûåå ëèíçû»», ««Áèíîêóëëÿðíîå çðåíèå». Êîîììåíòàðèàðèèè ê èëëþñòððàööèÿì ïðîñòû, ëàêîîíîíè÷è÷è÷ííûû èè àäàäààïàïòòè--
ðîââàíû  îò ññïåöèôè÷åñêîé ìååäèöèíñêîîé íàó÷÷íîéé ëåêñèêè ê ááûòòîâîìó ÿçûêó. ÏÏÏðððèè ïïïîìîìîîùèùè òòàòàêîêîããîî
ïîññîáèÿ ìîîææíî îáñóææäàòü ñ ïààöèåíòîìì êàê ñàìûåå ïðîñòûå âîîïððîñû ôèçèîëîëîîãããè÷÷÷ååñêñêîéîé îïîïòòòèèèêèêè, ò, òàêàê 
è ññëîæíûåå  ìåòîäû äèàãíîñòèèêè è ëå÷÷åíèÿ îîôôòàëüìîëîãè÷ååññêîé ïàòîëîîããèè,è,è, âûâûÿâÿâëååííííîîéé â â ïïððî-î-î-
öåñññå îáñëëååäîâàíèÿÿ. 

Èçäçäàíèå ððààññ÷èòàíîíî íà øèðîîêèé êðóãã ñïåöèàëèñòîâ, ïðàêòèèêêóþùèùèùèù õ âõ ââ îáîáëàñàñòèòè îïîïïòòèè÷ååññêîêîé êé êêêîîðîðîð-ð-
ðååêöèè àíîîìîìàëèé ððåôðàêöèèè, îôòàëüüìîëîãîîââ è îïòîìåòðèññòòîâîâîâ, ðàðàðàááîòáîòàþàþùùèèõ âââ ïïîîëèëèêëëèíèíèèêêààõàõ õ èèè
ìííîãîïðîôôôèëüíûõ ëëå÷åáíî-ääèàãíîñòèè÷åñêèõõ ööåíòðàõ, ìîëîääûõ ûõ ûõ ññïåïåöèàèàëèñèñòîâòîâîâ èè ñòóñòóäåäåíòîòîòîâîâ ìììåìåååäääèäèäè--
öèèíñêèõ âóóççîâ è êîëëëåäæåé.

ÑÑòÑòîòîèèìîìîñòüñòü êíííèèãèãèè ––– 99999909090000 ððððóðóóóááá.á..

Ïî Ïî âîïðîñðîñàì ïðèïðèïðèîáðî åòååòåíèÿíèÿ êíèãè îááðàù éàéòåñü â îòäîòäååë ïðîïðîïðîääàæàæ ÐÀÐÀ «Â«Âåêîêî»»:
 Òåë.:: (8112)2) 6036 -4040-40-02-02-02
 E-E-maim l: magagazia ne@e@vekveko.ro.ru
 wwwww .veveko.ko ru
 vk.kvk.comcomc /vekomkomagaagazinzine         fb.com/v/ ekokomagmagaziazine   
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ÇÇÇÇÇÇÇÇÇÇÇÇààààààààêêêêêàààààààààææææææææææèèèèèèòòòòòòòåååååå   êêêêêêêêêêêîîîîîìììììïïïïïïïïïïïëëëëëëëåååååååååååååååååêêêêêòòòòò èèèèèèèççççääääääàààààààííííííèèèèèÿÿÿÿÿ ââââ ññññââââîîîîééééé ñññààààëëëëîîîîîíííííí  îîîïïïïòòòòòèèèèèêêêêèèè:::

••••••111100000000 ýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýêêêêêêççççççååååìììïïïïïïïëëëëëÿÿÿÿÿÿðððððððððððððððîîîîââââââ ––––– 66666669999999000000 ððððððóóóóóóóáááá...

••••••2220000000000000 ýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýýêêêêççççççååååååìììììïïïïëëëëëÿÿÿÿÿÿÿÿððððððððððððððîîîîîâââââ ––– 999999990000000  ðððððððóóóóóááááá....
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Консультации и зачисление в группу:

• тел.: (812) 603-40-02

• e-mail: magazine@veko.ru

Консалтинговый центр

VEKO expert

ОТКРЫВАЕТ НАБОР

на курсы повышения квалификации

«ТЕХНИК-ОПТИК»

на базе Московской школы 

медицинской оптики

Дата проведения:

с 20 мая по 10 июня

2019 года.

К услугам учащихся: 

• современная лаборатория;

• занятия с преподавателями 

высокого класса.

Доступно обучение 

путем вебинаров 

ОЧКОВЫЕ ОПРАВЫ И 

СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ ОЧКИ:

ÎÏÒÈÊÀÑÅÐÂÈÑ  . . . . . . . . . . . . 1 (ÖÂ)

(ÈÑÒÎÌÈÍ Ì. À., ÈÏ)

КОНТАКТНЫЕ ЛИНЗЫ И 

СРЕДСТВА ПО УХОДУ:

ÄÆÎÍÑÎÍ & ÄÆÎÍÑÎÍ . . . 1-ß ÎÁË.,

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .4-5 (ÖÂ)

ÊÓÏÅÐÂÈÆÍ  . . . . . . . . .3 (ÖÂ), 7 (ÖÂ)

ÌÅÄ-ÈÍ ÎÏÒÈÊÀ . . . . . . . . 4-ß ÎÁË.

ÎÏÒÈÊ-ÊËÓÁ . . . . . . . . . . . 10-11 (ÖÂ)

ОБУЧЕНИЕ, СЕРТИФИКАЦИЯ, 

ВЫСТАВКИ, СЕМИНАРЫ:

OCHKI.COM . . . . . . . . . . . . . . . 12 (ÖÂ)

OCHKI.NET . . . . . . . . . . . . . . . . 9 (ÖÂ)

VEKO EXPERT . . . . . . . . . . . . . . . . . . 15

ÂÅÊÎ . . . . . . . . 2 (ÖÂ), 6 (ÖÂ), 8 (ÖÂ),

. . . 13-14 (ÖÂ), 16, 2-ß ÎÁË., 3-ß ÎÁË.
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Монография представляет собой краткое 
из ложение основ офтальмоконтактологии.
Основным материалом является обобщенный 
опыт 25 лет научно-исследовательских работ 
и клинической деятельности НИЛ микрохи-
рургии глаза и контактной коррекции зрения 
при кафедре офтальмологии Военно-меди-
цинской академии им. С. М. Кирова.

Впервые произведена систематизация мате-
риаловедческих вопросов, связанных с раз-
работкой мягких контактных линз, освещены 
принципы их подбора при коррекции различ-
ных аномалий рефракции, большое внимание 
уделено микробиологии глаза и этиотропной 
терапии мик робных поражений органа зрения, 
а также проблемам пери операционной про-
филактики инфекционных осложнений.

Ñòîèìîñòü êíèãè – 490 ðóá.

Ïî âîïðîñàì ïðèîáðåòåíèÿ êíèãè îáðàùàéòåñü â îòäåë 

ïðîäàæ àãåíòñòâà «Âåêî».

Òåë.: (812) 603-40-02; 

e-mail: magazine@veko.ru; www.veko.ru

       vk.com/vekomagazine            fb.com/vekomagazine    

Контактные линзы
Ïîä ðåä. ïðîô. Â. Ô. Äàíèëè÷åâà 
è ä-ðà ìåä. íàóê Ñ. À. Íîâèêîâà

OCHKI.COM . . . . . . . . . . . . . . . . . . 12 (ÖÂ)

OCHKI.NET. . . . . . . . . . . . . . . . . . . .T 9 (ÖÂ)

VEKO EXPERT . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .T 15

ÂÅÊÎ . . . . . . . . 2-ß ÎÁË., 2 (ÖÂ), 6 (ÖÂ), 

. . . . . . . 8 (ÖÂ), 13-14 (ÖÂ), 16, 3-ß ÎÁË.

ÄÆÎÍÑÎÍ & ÄÆÎÍÑÎÍ . . . . . 1-ß ÎÁË., 

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .4-5 (ÖÂ)

ÊÓÏÅÐÂÈÆÍ . . . . . . . . . . . 3 (ÖÂ), 7 (ÖÂ)

ÌÅÄ-ÈÍ ÎÏÒÈÊÀ . . . . . . . . . . 4-ß ÎÁË.

ÎÏÒÈÊÀÑÅÐÂÈÑ  . . . . . . . . . . . . . . 1 (ÖÂ)

(ÈÑÒÎÌÈÍ Ì. À., ÈÏ)

ÎÏÒÈÊ-ÊËÓÁ . . . . . . . . . . . . . 10-11 (ÖÂ)

ÑÎÄÅÐÆÀÍÈÅ . . . . . . . . . . . . . . . . 15-16

* Óêàçàòåëü ôèðì ïî òåìàòè÷åñêèì ðàçäåëàì ñì. íà ñòð. 15

Ðóêîâîäèòåëü îòäåëà ïðîäàæ: Ýëèíà Êîñîâà.
Ïîìîùíèê ðóêîâîäèòåëÿ îòäåëà ïðîäàæ: Îëüãà ×åðíåíêî.
Ìåíåäæåðû:  Îêñàíà Òåïëîâà, Ìèõàèë Êîñîâ.
Äèçàéí è âåðñòêà: Îêñàíà Òåëüìåíêî, Òàòüÿíà Ôåäîðîâà.
Ïîäïèñêà: Êèðèëë Êàïèëîâ.
Èçäàòåëü: ÐÀ «Âåêî».
Ãåíåðàëüíûé äèðåêòîð ÐÀ «Âåêî»: Åëåíà Âûñî÷èíà.
Øåô-ðåäàêòîð: Èëüäàð Èëüÿñîâ.
Ïî âîïðîñàì ðàçìåùåíèÿ ðåêëàìû îáðàùàéòåñü ïî òåë.: (812) 603-40-02.
E-mail: magazine@veko.ru. 
Îòïå÷àòàíî â òèïîãðàôèè «Ïðåìèóì Ïðåññ».

CОДЕРЖАНИЕ*

Каталог товаров и услуг ведущих оптических фирм
Веко-прайс

ческихфирм

№ 2 |  март  |  2019
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ТТ. ДД. ААбуугова

УУССККЕЕРРААТТТОООККООНН
кция Клинниччесесккаяя лел к
аллльмьмьмьмологововвв  для вррача ейейй-о-офтфтаа
вви опоптотометриссстототовв

Стоимость книгиги – 450 руб.

Ñîâðåìåííûå ìåäèàòåõíîëîãèè
â îïòè÷åñêîì áèçíåñå, íàóêå è îáðàçîâàíèè

В книге подробно описаны как рутинные, так и современныые метметооды дииагнагна остостикиики 
кератоконуса, его клиническая картина. Автором предстставлеенана собстстввенне ая 
классификация заболевания. Рассмотрен этиопатогеннез боолезни и вненеесены 
дополнения, основанные на результатах проведенныных исследованийй.й. Описаныныны основовнвныее 
методы лечения и реабилитации пацциеннтовтов сс кератоконусом, в в тв ом чиссле лл новововая 
методика консервативного леченния заболевания. В историческом аааспекте изллложеожео ныын
прир нциц пы пы конконтатактнойй коррекции кератоконуса и разработанные метоее ды подборорорааа иа и 
конструирования контактных линз. Теоретический материал богато ииллллюстрирроваов н ин и 
сопровождается примерами из клинической практики.

Лекция предназначена для врачей-офтальмологов общейейейщ прпрппрактактикии , сспециалистов, 
работающих в области оптометрии и контактной кокорреккцции зрения, ординаторов, 
студентов медицинских вузов.

ÏîÏî âîïâîïðîñðîñàì ïðèîáðåòåíèÿ êíèãè îáðàùàéòåñü â îòääåëåë ïðîäàæ ÐÀ «Âåêî»:
 Òåë.: (812) 603-40-02
 E-mail: magazine@veko.ru
 www.veko.ru
 vk.com/vekomagazine        fbfb.com/vekomagazine   

поисках Книга, посвященная маркетингу оптического салона, выходит в России впервые. В 
клиентов возможностей развития бизнеса автор предлагает пристальнее посмотреть на него глазами к
ормации оптического салона, понять мотивы их обращения в него, особенности сбора и восприятия инф

и факторы, влияющие на принятие решения о покупке. 

дложены В книге детально рассмотрены стратегические аспекты маркетинга оптического салона, пред
ркетинга,методы и инструменты стратегического анализа, подходы к разработке стратегий комплекса мар
ты такие даны практические рекомендации по проведению маркетингового аудита. Также затронут
равление вопросы, как выбор торговой области для открытия оптических салонов, формирование и упр
рограмм, ассортиментом, формирование имиджа оптического салона, разработка коммуникационных пр
 товаров направления поиска возможностей развития на примере торговых предприятий других рынков
зыком и народного по требления. Понятия и инструменты маркетинга описаны в книге доступным я

наглядно проиллюстрированы. 

рудников, Книга предназначена прежде всего для руководителей оптических салонов и их сотр
авителям отвечающих за маркетинг, однако знакомство с ней, несомненно, будет полезно всем предста

российского оптического рынка.
1000 руб.Стоимость книги – 1

ПР ЕПР ЕПР ЕР ЕПР ЕДС ТДС ТДС ТДС ТАВЛАВЛАВЛАВ Я Е ТЯ Е ТЯ Е ТЕ Т

Ïî âîïðîñàì ïðèîáðåòåíèÿ êíèãè îáðàùàéòåñü â îòäåë ïðîäàæ ÐÀ «Âåêî»:
 Òåë.: (812) 603-40-02
 E-mail: magazine@veko.ru
 www.veko.ru
         vk.com/vekomagazine        fb.com/vekomagazine     

ля о поиске Записки продвинутого потребител
нкевозможностей на оптическом рын

ОГО САЛОНАСТРАТЕГИЯ И ТАКТИКА ОПТИЧЕСКО

И. С. Самойленко
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Ëó÷øèé äèñòðèáüþòîð â íîìèíàöèè êîíòàêòíûå ëèíçû 
Grand Prix MSOO – 2008, Grand Prix MSOO – 2009

ÌÅÄ-ÈÍ
ÂÀØ ÍÀÄÅÆÍÛÉ ÏÀÐÒÍÅÐ

    Øèðîêèé àññîðòèìåíò è ñàìîå ïîëíîå 
íàëè÷èå ïðîäóêöèè íà åäèíîì ñêëàäå!

    Áûñòðàÿ äîñòàâêà – îòëàæåííàÿ ëîãèñòèêà 
èç Ìîñêâû ïî âñåé Ðîññèè!

Ñàìûå âûãîäíûå 
ïðåäëîæåíèÿ

ó íàñ! 

Biottrue OONEddaay (300 øò)

Sofflens DDailyy Dispposabblle (30 øøò)

PuureVission 22HD (66 øò) | PPureVVisionn (6 øò)) | 
PuPureVission MMulti-FFocall | PureeVisioon Toriric (6 øòò)

SSoflenns Toorric (6 øøò) | SoSoflennss 59 ((6 øò) || 
SSofleens NaNaturaall Coloors (1 øøò) (toopaz, ppacific, 
aquaamarinne, jadee, amaazon, eemeraald, inddigo)
Opttima FFW (4 4 øò)

ÐÀÑÒÂÎÎÐÛÐÛÛ

BioTrruuee,, 30000 mll | 11200 mml

ReNNuu MMPPSS, 336600 mml || 242400 mll | 112020 mml

ReeNNuu MMuultitiPlPlusus,, 363600 mlml | 224040 mml || 12200 mlml

ÀÀððòåòåëëààêê ÂÂñïñïëåëåññêê || Âññïëëåññê ÓÓíîî || ÁÁàëàëààíññ | ÁÁàëàíñ Óíî

ÊÊÀÀÏËËÈÈ ÑÑÌÀÌÀÀÇÇÛÛÂÂÀÀÞÞÙÙÙÈÈÅÅ
RReeNuNu MMMululttiiPPlluss, ((8 8 mlml) 

Îôèöèàëüíûé äèñòðèáüþòîð êîìïàíèè Bausch + Lomb

UNIVERSALE PLUS MUULTTIIAACCTIONNN  50 ìë | 1500 ìëë + êîíòååééíåð | 4400 ìëë + êîíòåéííåð 

Ðàñòâîð UNIVERSALE PPLUSS MMULTIAAACTIOONN
Íîâûé âûñîêîòåõíîëîãè÷íûé ìííîãîôôóíêêöèîíàëüüüíûé ðàññòâîðð äëëÿ óõîäà ççàà âñåìèè òèïàìàìè è êîíòàêòòíûõ ëèíç, âêëþ÷àÿ 
ñèëèêîí-ãèäðîãåëåâûå + àíòèáàáàêòåððèààëüíûé êîîîíòåéíåðð äëÿÿ ëèèííç ñ àêòèèââíûì ñååðåáðîîì

Ýêñêëþçèâíûé äèñòðèáüþòîð êîìïàíèè Schalcon (Èòàëèÿ)

Ï
Î

×
Å

Ì
Ó

?

ÎÎÎ «Ìåä-Èí Îïòèêà». Ìîñêâà, Ëîìîíîñîâñêèé ïð., ä. 7, ê. 5. Òåë.: (499) 132 18 74, òåë./ôàêñ: (499) 132 18 65. 
E-mail: zakazmedin@gmail.com 

Air Optix x Aqua || Colors  | Multiffoocal | foor Astigmmatism                                    

FreshLoook Coolorblendds/Coloors | Dimmensionss                                     

Dailiess AquaaComfmfort PPlus  

Dailiees Totaal 1                      

Îïòè-Ôðè Ðåïëåíèø  300 ìë

Îïòè-Ôðè Ýêñïðåññ 120 ìë |355 ìë

Îïòè-Ôðè Pure Moist 300 ìë |120 ìë

Aosept Plus, 360 ml |90 ml

Êîíòàêòíûå ëèíçû Alcon/Ciba Vision

ÎÎÎ «Ìåä Èí Îïòèêà» Ìîñêâà Ëîìîíîñîâñêèé ïð ä 7 ê 5 Òåë : (499) 132 18 74 òåë /ôàêñ: (499) 13èé ïð

OSI ULLTRAFFLEX
Î÷èñòòèòåëüü DELTAA äëÿ ææ.ê.ë., 20 ìë 

Êîíòååéíåð ïëîñêêèé – ñòòàêàí÷èêê, ïðîñòîîé

Ïèíöååò îáûû÷íûé, ìèíèè (Âåëèêîáðèòàííèÿ)

Ïèíöååò-ìèííè ïðîîñòîé (Ðîññèÿ))

VISMEED 20 ììîíîäîç ïïî 0,45 ììë

VISMEED 20 ììîíîäîç ïî 0,3 ìëë

VISMEED light 15 ìë

VISMEED multti 10 ìë

ÓÂËÀÆÍßÞÙÈÅ ÊÀÏËÈ (ÐÎÑÑÈß)
Ñòèëëàâèò (10 ìë) 

ÊÀÏËÈ ÑÌÀÇÛÂÀÞÙÈÅ (ÃÅÐÌÀÍÈß):
Õèëîìàêñ-Êîìîä (10 ìë)

Õèëîçàð-Êîìîä (10 ìë)

Õèëî-Êîìîä (10 ìë)

Õèëîïàðèí-Êîìîä (10 ìë)

Âèä-Êîìîä (10 ìë)

Ãåëü äëÿ ãëàç ÂèòÀ-ïîñ

À òàêæå:

New!New!

Ý é áÝêñêëþçèâí éûé äèñòð áèáüþòîð êîì S h l (È )ìïàíèè SS hch lalcon (È(Èòàëè )ÿ)ìïàí

Acuvue® 22 
Acuvue® AAAdvannce™™ withh Hyddracleear®

1Day Acccuuvuee®® Moioist™
Acuvuee®®® Oassys 
1Day AAACUVVUE® TTruEyye

Acuvue® 2 Colours
1Day Acuvue® Define™

ACUVUE OASYS 1Day with HydraLuxe™ 
Technology

Êîíòàêòíûå ëèíçû Johnson & Johnson 

New!

New!

            NNew!                      

OCHKI.com

Каталог товаров и услуг ведущих оптических фирм
Веко-прайс
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